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วันท่ี 28 กุมภาพันธ ์2568 

 

เรื่อง ขอส่งโครงงานปฏิบัติงานสหกิจศึกษา 

เรียน อาจารย์ที ่ปรึกษาสหกิจศึกษาสาขาวิชา การบัญชี 

ตามที่ข้าพเจ้า นาย วรรณกร เอื้อเฟื้อ นิสิตสาขาวิชา คณะบัญชี มหาวิทยาลัย ราชพฤกษ์ ได้ปฏิบัติงานสหกิจศึกษาระหว่างวันที่ 1 เดือน 

พฤษจิกายน พ.ศ 2567 ถึงวันที่ 29 เดือน กุมภาพันธ์ พ.ศ 2568 ในชื่อ บริษัท เคพีเจ บิสสิเนส จ ากัด และได้รับมอบหมายจาก พนักงานที่ปรึกษา 

ให้ศึกษาและจัดท ารายงานเร่ือง การซื้อเช่ือและการจ่ายช าระเจ้าหนี้ ด้วยโปรแกรม Express 

บัดนี้ การปฏิบัติงานสหกิจศึกษาได้ส้ินสุดลงแล้วจึงใคร่ขอส่งไฟล์รายงานการปฏิบัติงานสหกิจศึกษาจ านวน 1 ไฟล ์โดยแปลงไฟล์เป็นสกุล 

PDF เพื่อขอรับการประเมินผลการปฏิบัติงาน ต่อไป 

จึงเรียนมาเพ่ือโปรดพิจารณา 

 

 

ขอแสดงความนับถือ 

   ...................................... 

(นาย วรรณกร เอื้อเฟื้อ)
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ช่ือโครงงานการปฏิบัติงานสหกิจศึกษา : การขายเช่ือ – การรับช าระลูกหนี้ บนโปรแกรม myAccount 

ผู้รายงาน : นาย วรรณกร เอื้อเฟื้อ 

คณะ : บัญชี 

สาขา : การบัญชี 

 

 

......................................................... 

(ผศ.สกลพร พิบูลย์วงศ์)  

อาจารย์ท่ีปรึกษาสหกิจศึกษา 

 

 

 

......................................................... 

(นางสาว พจนา ถมยา) 

 พนักงานท่ีปรึกษา 

 

 

 

มหาวิทยาลัยราชพฤกษ์ อนุมัติให้นับโครงงานการปฏิบัติงานสหกิจศึกษาฉบับนี้ เป็นส่วนหนึ่ง ของการศึกษา ตามหลักสูตร 4 ปี สาขาวิชา การบัญชี 

 

 

 

......................................................... 

(ดร.พรรณเพ็ญ สิทธิพัฒนา) 

 คณบดีคณะบัญชี 
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กิตติกรรมประกาศ 

ตามที่ข้าพเจ้า นาย วรรณกร เอื้อเฟื้อ ได้มาปฏิบัติงานสหกิจศึกษา ณ บริษัท เคพีเจ บิสสิเนส จ ากัด ต้ังแต่วันที่ 1 เดือน พฤศจิกายน พ.ศ 2567 ถึงวันที่ 28 เดือน 

กุมภาพันธ์ พ.ศ 2567 ท าให้ข้าพเจ้าได้รับความรู้และประสบการณ์ต่างๆ ที่มีคุณค่ามากมาย ส าหรับโครงการสห กิจศึกษาฉบับนี้ส าเร็จลงได้ด้วยดี จากการช่วยเหลื อและความ

ร่วมมือสนับสนุนของทุกฝ่าย ดังนี้  

1 .ผศ.สกลพร  พิบูลย์วงศ์  ต าแหน่ง อาจารย์ที่ปรึกษา 

2. คุณจงจิต   ตันติอ าไพ  ต าแหน่ง กรรมการบริษัท  

3. คุณจีรนุช  ทันมณี  ต าแหน่ง หัวหน้าแผนกบัญชี  

4. คุณพจนา   ถมยา  ต าแหน่ง รองหัวหน้าแผนกบัญชี/พนักงานท่ีปรึกษา  

5. คุณสัจจพร  เอี่ยมตระกูล  ต าแหน่ง พนักงานบัญชี/พนักงานท่ีปรึกษา  

ขอขอบคุณ ผศ.สกลพร พิบูลย์วงศ์ อาจารย์ที่ปรึกษาวิชาสหกิจศึกษา ที่ให้ค าแนะน าจัดหา ต าแหน่งงานจากสถานประกอบการ คอยติดตามประเมินความก้าวหน้า

ของการปฏิบัติงาน และคอย ตรวจแก้ไขเล่มโครงงานการปฏิบัติงานสหกิจศึกษาจนส าเร็จลุล่วงไปได้ด้วยดี นอกจากนี้ยังมีบุคคลท่านอื่นๆ อีกที่ไม่ได้กล่าวไว้ ณ ที่นี้ ซึ่งให้ความกรุณา

แนะน าในการ จัดท าโครงงานสหกิจศึกษาฉบับนี้ ข้าพเจ้าจึงใครขอขอบพระคุณทุกท่านที่ได้มีส่วนร่วมในการให้ข้อมูล และให้ความเข้าใจเกี่ยวกับชีวิตของการปฏิบัติงาน รวมถึงเป็น

ที่ปรึกษาในการจัดท าโครงงานฉบับนี้จน เสร็จสมบูรณ์ 

                                                                                                                              นายวรรณกร เอื้อเฟื้อ 

  ผู้จัดท า 

                                                                                                                                                  วันที่ 28 กุมภาพันธ์ พ.ศ. 2568 

   

  

~ข~ 

~ค~ 
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ช่ือโครงงาน : การขายเช่ือ – การรับช าระหนี้ลูกหนี้ บนโปรแกรม myAccount  

ช่ือนิสิต : นายวรรณกร เอื้อเฟื้อ  

รหัสนิสิต : 66102210040  

สาขาวิชา : การบัญชี  

อาจารย์ท่ีปรึกษา : ผศ.สกลพร พิบูลย์วงศ์ 

ปีการศึกษา : 2567 

 

บทคัดย่อ 

บริษัท เคพีเจ บิสสิเนส จ ากัด ประกอบธุรกิจเกี่ยวกับการท าบัญชีและการ ตรวจสอบบัญชี รวมไปถึงการให้ค าปรึกษาทางด้านภาษีอากร จากการที่ได้เข้ามาปฏิบัติงาน

ทางด้าน สอบบัญชี ท าให้มีความรู้ ความสามารถในการปฏิบัติงานจริง ได้เรียนรู้กระบวนการท างานร่วมกัน ภายในองค์กร 

โครงงานนี้มีวัตถุประสงค์เพื่อศึกษาเร่ือง การซื้อเช่ือและการช าระเจ้าหนี้ โดยวัตถุประสงค์ เพื่อศึกษาข้อมูลการเกี่ยวกจ ากัด การขายเช่ือและการรับช าระหนี้เป็น

กระบวนการส าคัญที่มีผลต่อสภาพคล่องทางการเงินของบริษัท เคพีเจ บิสสิเนส จ ากัด การขายเช่ือและการรับช าระหนี้ โดยมุ่งเน้นการศึกษากระบวนการขายเช่ือ ต้ังแต่การเสนอ

ราคา การออกใบแจ้งหนี้ และการบันทึกบัญชี ตลอดจนการท าความเข้าใจเกี่ยวกับหลักการให้เครดิตแก่ลูกค้า และเงื่อนไขการช าระเงิน ศึกษาความเส่ียงที่อาจเกิดขึ้นจากการขาย

เช่ือ และแนวทางลดปัญหาหนี้สูญ นอกจากนี้ยังศึกษาเกี่ยวกับกระบวนการรับช าระหนี้ และการบันทึกบัญชีเมื่อได้รับช าระเงิน พร้อมทั้งเรียนรู้เทคนิคการติดตามหนี้เพื่อให้ลูกค้า

ช าระเงินตามก าหนด ศึกษาการใช้ซอฟต์แวร์บัญชีในการบริหารจัดการบัญชีลูกหนี้ รวมถึงวิเคราะห์ผลกระทบของการขายเช่ือต่อกระแสเงินสดของบริษัท อีกทั้งยังศึกษาแนว

ทางการควบคุมภายในเพื่อป้องกันการทุจริตในการขายเช่ือ และเรียนรู้แนวทางการบริหารลูกหนี้เพ่ือให้ธุรกิจมีสภาพคล่องที่ดี สุดท้ายคือการเสนอแนวทางในการปรับปรุง

กระบวนการขายเช่ือและรับช าระหนี้ให้มีประสิทธิภาพมากขึ้น

 

~ง~ 
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สารบัญ 

หน้า  

จดหมายน าส่งโครงงานการปฏิบัติงาน                       ก 

อนุมิติโครงการ                        ข 

 กิตติกรรมประกาศ                        ค  

บทคัดย่อ                         ง  

สารบัญ                                                                                                                                                                       จ  

สารบัญภาพ                                                                                                                                                                       ช  

บทท่ี 1 บทน า  

วัตถุประสงค์การปฏิบัติงานสหกิจศึกษา                      1  

ประวัติและรายละเอียดสถานประกอบการ                     1  

ลักษณะสถานประกอบการ                       2  

ลักษณะการด าเนินงานของกิจการ                      2  

ข้อมูลนักศึกษา                       3  

บทท่ี 2 แนวคิดและทฤษฎีท่ีเก่ียวข้อง  

 แนวคิดและทฤษฎีที่เกี่ยวข้อง                      4 

 งานวิจัยที่เกี่ยวของ                       6 

 บทท่ี 3 ภาระหน้าท่ีในการปฏิบัติงาน  

ลักษณะงานที่ปฏิบัติ                       7  

ขั้นตอนในการปฏิบัติงาน                       7 

บทท่ี 4 รายละเอียดของการปฏิบัติงาน  

ผลของการปฏิบัติงานที่ได้รับมอบหมาย                     15  

ปัญหาและอุปสรรคในการปฏิบัติงานที่ได้รับมอบหมาย                    15 

แนวทางในการแก้ไขปัญหาของการปฏิบัติงานที่ได้รับมอบหมาย                   15 

บทท่ี 5 สรุปผลการปฏิบัติงาน  

ประโยชน์ที่ได้รับจากการปฏิบัติงาน                     16  

วิเคราะห์จุดเด่น จุดด้อย โอกาส อุปสรรค (SWOT)                    16  

ประสบการณ์ที่ประทับใจ/ประการพิเศษ                     17  

บรรณานุกรม                       18 

 

 

~จ~ 
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สารบัญ 

หน้า  

ภาคผนวก                         

 ภาคผนวก ก ใบรายงานการฝึกสหกิจประจ าสัปดาห์                     20  

ภาคผนวก ข รูปถ่ายการปฏิบัติงานรูปภาพขณะที่อาจารย์มานิเทศ                     37 

ภาคผนวก ค ข้อมูลนิสิตสหกิจ/ข้อมูลอาจารย์นิเทศสหกิจ/ข้อมูลพนักงานที่ปรึกษา                  40 

  

 

~จ~ 
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สารบัญ 

หน้า  

ภาพท่ี1.1                        7 

ภาพท่ี3.1                        7

ภาพท่ี3.2                        8 

ภาพท่ี3.3                        8 

ภาพท่ี3.4                        9 

ภาพท่ี3.5                        10 

ภาพท่ี3.6                        11 

ภาพท่ี3.7                         12 

ภาพท่ี3.8                        13 

ภาพท่ี3.9                        14 
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บทท่ี 1 บทน า 

โครงการสหกิจศึกษาเป็นอีกโครงการหนึ่งที่มีการพัฒนาการท างานที่จะส่งผลส าเร็จการศึกษา ออกไปอย่างมีคุณภาพ โดยการน าความรู้ความสามารถที่ได้ศึกษามาจาก

สถานศึกษามาปรับ ใช้กับ การปฏิบัติงานจริงในสถานประกอบการ นอกจากนี้ยังท าให้รู้จักการปรับตัวในการอยู่ร่วมกันกับบุคคล อื่น รู้จักช่วยเหลือคนอื่น รู้จักหน้าที่ รู้จักความมี

น ้าใจและความรับผิดชอบของตนเอง และที่ส าคัญท า ให้ได้รับประสบการณ์จากการท างานจริงและสามารถออกจากสถานศึกษาไปประกอบอาชีพได้อย่างมี  คุณภาพ ในช่วง

ระยะเวลา 4 เดือน เมื่อเสร็จการท างานจะต้องมีการสรุปผลสัมฤทธิ์ของงาน และ เพื่อให้ผลงานที่ได้เป็นประโยชน์ต่อสถานประกอบการมหาวิทยาลัยและตัวนิสิตเอง นิสิตสหกิจ

ศึกษา จะต้องจัดท ารายงานการปฏิบัติงานสหกิจศึกษา คนละ 1 โครงการเพื่อเป็นแนวทางในการพัฒนาหรือ ปรับปรุงการปฏิบัติงานวิชาการภาคบังคับที่นิสิตสหกิจศึกษาต้องจัดท า

ในระหว่างปฏิบัติงาน ณ สถาน ประกอบการ และน าส่งอาจารย์ที่ปรึกษาภายหลังการปฏิบัติงานส้ินสุด  

วัตถุประสงค์การปฏิบัติงานสหกิจศึกษา  

1. เพื่อส่งเสริมให้นิสิตได้รับการเรียนรู้และเสริมสร้างประสบการณ์วิชาชีพจากการปฏิบัติงาน จริงในสถานประกอบการท าให้เกิดแนวทางการพัฒนาตนเอง  

2. เพื่อได้รู้จักการปรับตัวในสถานประกอบการ ได้ฝึกการเป็นผู้น าและผู้ตามที่ดี  

3. เพื่อฝึกให้มีความรับผิดชอบต่อหน้าที่ เคารพระเบียบวินัย และท างานร่วมกันได้อย่างมี ประสิทธิภาพ 

4. เพื่อได้ทราบถึงปัญหาต่าง ๆ ที่เกิดขึ้นในขณะปฏิบัติงาน และสามารถใช้สติปัญญาในการ แก้ไขปัญหาได้  

ประวัติและรายละเอียดสถานประกอบการ  

ช่ือสถานประกอบการ : บริษัท เคพีเจ บิสสิเนส จ ากัด 

สถานท่ีตั้งบริษัท : 503 ถนนจรัญสนิทวงศ์ แขวงบางอ้อ เขตบางพลัด กรุงเทพมหานคร 10700 

โทรศัพท์ : 02-885-4300 

E-mail : KPJJT@yahoo.com 
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ลักษณะการประกอบการ 

บริษัท เคพีเจ บิสสิเนส จ ากัด (KPJ Business Company Limited) ก่อตั้งเมื่อวันที่ 23 เมษายน 2535 โดยมีทุนจดทะเบียนปัจจุบัน 5,500,000 บาท 

บริษัทด าเนินธุรกิจในด้านการให้บริการจัดท าบัญชีและให้ค าปรึกษาทางบัญชี ซึ่งครอบคลุมกิจกรรมเกี่ยวกับการท าบัญชี การตรวจสอบบัญชี และการให้ค าปรึกษาด้าน

ภาษี โดยการให้บริการหลักของกิจการคือ การตรวจสอบบัญชี ของห้างหุ้นส่วนจ ากัด บริษัท จ ากัด ส านักงานของเรามีที่อยู่ชัดเจนเป็นหลักแหล่ง ลูกค้าสามารถเข้ามา

ปรึกษาที่ส านักงานของเรา ได้ตลอดเวลา และสามารถตรวจสอบที่อยู่ได้ตลอด ทั้งหมดที่กล่าวมานี้นั้นถือได้ว่าเป็นเหตุผลส าคัญที่ ท าให้ลูกค้าไว้ใจและเชื่อใจในการ

ให้บริการต่าง ๆ ของส านักงานของเราว่าส านักงานของเราสามารถ ให้บริการลูกค้าอย่างมืออาชีพ รวมถึงค่าบริการลูกค้าสามารถต่อรองราคาได้ตามความเหมาะสมของ 

งานอีกด้วย 

            ภาพที่ 1.1 ผังโครงสร้างองค์กร 

 

ลักษณะการด าเนินงานกิจการ 

บริษัท เคพีเจ บิสสิเนส จ ากัด (KPJ Business Company Limited)ประกอบธุรกิจที่ให้บริการเกี่ยวกับเกี่ยวกับการตรวจสอบบัญชี 

ของห้างหุ้นส่วนจ ากัดและบริษัทจ ากัด 

 

  

กรรมการบรษิทั 

หวัหนา้แผนก 
 

รองหวัหนา้แผนก  
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ข้อมูลนักศึกษา  

ต าแหน่งงานท่ีนิสิตรับผิดชอบ  : พนักงานบัญชี  

ลักษณะงานท่ีนิสิตรับผิดชอบ  : ตรวจรับเอกสารที่ได้รับมาจากลูกค้า 

    : จัดท าเช็คลิสต์เอกสาร  

    : คัดแยกเอกสาร 

    : บันทึกขายสินค้าหรือบริการ 

    : บันทึกรายการรับช าระหนี้ลูกหนี้ 

 ข้อมมูลผู้ประสานงาน  

ช่ือท่ีปรึกษา      : นางสาวพจนา ถมยา  

ต าแหน่ง      : รองหัวหน้าแผนกบัญชี/ผู้ช่วยผู้สอบบัญชี  

ระยะเวลาท่ีปฏิบัติงาน 

 เริ่มปฏิบัติงาน     : 1 พฤศจิกายน พ.ศ. 2567  

สิ้นสุดการปฏิบัติงาน     :  28 กุมภาพันธ์ พ.ศ. 2568 
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บทท่ี 2 

แนวคิดทฤษฎีท่ีเกี่ยวข้อง 

จากการที่ได้ออกปฏิบัติงานสหกิจศึกษาได้มีการน าทฤษฎีต่าง ๆ มาใช้ในการปฏิบัติจริงซึ่ง บริษัท เคพีเจ บิสสิเนส จ ากัด ประกอบธุรกิจเกี่ยวกับการท าบัญชีและการ 

ตรวจสอบบัญชี รวมไปถึงการให้ค าปรึกษาทางด้านภาษีอากร จึงน าทฤษฎีต่าง ๆ ที่สอดคล้องเกี่ยวกับการท างานมาประยุกต์ใช้ 

 

แนวคิดทฤษดีที่เกี่ยวข้อง 

2.1 ทฤษฎีวงจรบัญชีลูกหนี้ (Accounts Receivable Cycle)  

ทฤษฎีวงจรบัญชีลูกหนี้ คือ วงจรบัญชีลูกหนี้เป็นแนวคิดที่อธิบายกระบวนการต้ังแต่การขายเช่ือจนถึงการรับช าระเงิน ซึ่งมีขั้นตอนหลักดังนี้:   

การให้เครดิต (Credit Sales) – บริษัทขายสินค้า/บริการให้ลูกค้าโดยไม่ต้องช าระเงินทันที  

การออกใบแจ้งหนี้ (Invoice Issuance) – บริษัทออกเอกสารแจ้งหนี้ให้ลูกค้า 

 การติดตามหนี้ (Collection Efforts) – การติดตามและแจ้งเตือนให้ลูกค้าช าระเงิน 

 การรับช าระเงิน (Cash Collection) – ลูกค้าช าระเงินตามเงื่อนไขเครดิต 

 การบันทึกบัญชีและการปิดหนี้ (Recording & Settlement) – การอัปเดตบัญชีลูกหนี้และบันทึกรายการช าระ 

หนี้สงสัยจะสูญคือหนี้ที่มีโอกาสสูงที่ลูกหนี้จะไม่สามารถช าระได้ตามก าหนด ซึ่งมักเกิดจากปัญหาทางการเงินของลูกหนี้ หรือธุรกิจของลูกหนี้ล้มละลาย การบันทึก

บัญชีเกี่ยวกับหนี้สงสัยจะสูญต้องมีการกันส ารองหนี้สงสัยจะสูญตามหลักการบัญชีที่ก าหนด เช่น ตามมาตรฐานบัญชีของไ ทย (TFRS) หรือมาตรฐานบัญชีสากล โดยมักใช้ว ิธี

ประมาณการจากประวัติการช าระหนี้ของลูกหนี้แต่ละรายหรือการต้ังอัตราส ารองเป็นเปอร์เซ็นต์ของยอดลูกหนี้คงเหลือ  

การคิดค านวณหนี้สงสัยจะสูญมักใช้วิธีหลักๆ เช่น การพิจารณาลูกหนี้รายตัวที่มีปัญหาแล้วก าหนดจ านวนเงินที่คิดว่าอาจสูญหาย หรือการใช้เปอร์เซ็นต์จากยอดลูกหนี้

รวมโดยอิงจากข้อมูลในอดีต วิธีการเลือกใช้ขึ้นอยู่กับนโยบายบัญชีของบริษัท การต้ังส ารองหนี้สงสัยจะสูญจะถูกบันทึกเป็นค่าใช้จ่ายในงบก าไรขาดทุน และแสดงเป็นบัญชีค่าเผ่ือ

หนี้สงสัยจะสูญในงบดุลเพื่อลดมูลค่าของบัญชีลูกหนี้ ในกรณีที่มีการตัดหนี้สูญแล้ว หากลูกหนี้สามารถช าระเงินคืนภายหลัง บริษัทต้องบันทึกกลับเป็นรายได้จากการตัดหนี้สูญ 

ส าหรับใบก ากับภาษีในกรณีหนี้สูญ หากบริษัทได้ออกใบก ากับภาษีและน าส่งภาษีมูลค่าเพิ่ม (VAT) ไปแล้ว แต่ลูกหนี้ไม่สามารถช าระหนี้ บริษัทสามารถขอคืนภาษีมูลค่าเพิ่มได้โดย

ต้องมีหลักฐานประกอบ เช่น หลักฐานการติดตามทวงถาม และเอกสารแสดงว่าลูกหนี้ไม่สามารถช าระหนี้ได้จริง และต้องปฏิบัติตามเงื่อนไขของกรมสรรพากร เช่น ระยะเวลาการ

ติดตามหนี้และการประกาศหนี้สูญตามข้อก าหนด สูตรหนี้สงสัยจะสูญ = ยอดลูกหนี้คงเหลือ × อัตราส ารองหนี้สงสัยจะสูญ 

ใบก ากับภาษี คือ เอกสารที่ผู้ประกอบการที่จดทะเบียนภาษีมูลค่าเพิ่ม (VAT) ต้องออกให้แก่ลูกค้าเมื่อมีการขายสินค้า หรือให้บริการ โดยเอกสารนี้ใช้เป็นหลักฐานใน

การค านวณและยื่นภาษีมูลค่าเพิ่มกับกรมสรรพากร ประเภทของใบก ากับภาษี ใบก ากับภาษีเต็มรูปแบบ ใช้ส าหรับธุรกรรมที่ต้องน าภาษีไปใช้เป็นเครดิตภาษีหรือเป็นค่าใช้จ่ายทาง

บัญชี ต้องมีรายละเอียด เช่น ชื่อ-ที่อยู่ และเลขประจ าตัวผู้เสียภาษีของผู้ขายและผู้ซื้อ รายละเอียดสินค้า/บริการ จ านวนเงิน และภาษีมูลค่าเพิ่ม (VAT 7%)  เลขที่ใบก ากับภาษี 

และวันที่ออก ใบก ากับภาษีอย่างย่อ ใช้ส าหรับการขายปลีกหรือธุรกรรมที่มูลค่าไม่สูงมาก เช่น ร้านสะดวกซื้อ ร้านอาหาร มีรายละเอียดน้อยกว่าฉบับเต็ม เช่น ไม่มีชื่อผู้ซื้อ 

ประโยชน์ของใบก ากับภาษี  ผู้ซื้อใช้เป็นหลักฐานขอคืนภาษีหรือใช้เป็นค่าใช้จ่ายทางบัญชีได้ ผู้ขายใช้เป็นหลักฐานทางบัญชีและยื่นภาษีมูลค่าเพิ่ม 

การขายสินค้า คือ กระบวนการที่ธุรกิจน าสินค้าหรือบริการมาจ าหน่ายให้แก่ลูกค้า โดยมีการแลกเปลี่ยนเป็นเงินสดหรือเงื่อนไขทางการเงินอื่น ๆ ซึ่งอาจเกิดขึ้นใน

รูปแบบการขายสดหรือการขายเช่ือ สามารถแบ่งออกเป็น 2 ประเภทหลัก คือ 

1.การขายสินค้า (Sales of Goods - Cash Sales) เป็นการขายที่ลูกค้าช าระเงินทันที เช่น เงินสด บัตรเครดิต หรือโอนเงิน ไม่มีลูกหนี้การค้าเกิดขึ้น เพราะเงินถูก
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ช าระเต็มจ านวนทันที ลดความเส่ียงเร่ืองหนี้สูญและกระแสเงินสดของธุรกิจไหลเข้าเร็ว  

2.การขายสินค้าเป็นเงินเช่ือ (Credit Sales) เป็นการขายที่ให้เครดิตลูกค้า โดยลูกค้าได้รับสินค้าไปก่อนและช าระเงินภายหลังตามเงื่อนไขเครดิต ท าให้ธุรกิจมี ลูกหนี้

การค้า (Accounts Receivable) ซึ่งต้องมีการติดตามและบริหารจัดการ  

การรับช าระลูกหนี้ (Accounts Receivable Collection) คือ กระบวนการที่ธุรกิจได้รับเงินจากลูกค้าที่เคยซื้อสินค้าแบบเงินเชื่อเมื่อครบก าหนดช าระ โดยการรับ

ช าระอาจมีหลายรูปแบบ เช่น  การช าระด้วยเงินสด  การโอนเงินผ่านธนาคาร การช าระด้วยเช็ค ขั้นตอนส าคัญในการบริหารลูกหนี้การค้า: ก าหนดเงื่อนไขเครดิตที่ชัดเจน เพื่อ

ป้องกันปัญหาหนี้สูญ ติดตามการช าระเงินอย่างสม ่าเสมอ เพื่อให้ลูกค้าช าระเงินตรงเวลา เสนอส่วนลดเงินสด (Cash Discount) เพื่อจูงใจให้ลูกค้าช าระเงินเร็วขึ้น ใช้ระบบ

บัญชีลูกหนี้ที่มีประสิทธิภาพ เพื่อติดตามยอดค้างช าระ 

กระบวนการขายเป็นเงินเช่ือและรับช าระลูกหนี้  

ขั้นตอนที่ 1: การขายสินค้าเป็นเงินเช่ือ 

 บริษัทตกลงให้เครดิตกับลูกค้าตามนโยบายที่ก าหนด เช่น Net 30 (ให้เวลาช าระภายใน 30 วัน) บันทึกบัญชี: เมื่อขายสินค้าเป็นเงินเช่ือ 

Dr.ลูกหนี้การค้า (Accounts Receivable) xxx 

Cr. รายได้จากการขาย (Sales Revenue) xxx  

ขั้นตอนที่ 2: การรับช าระเงินจากลูกหนี้ 

 ลูกค้าช าระเงินตามก าหนด ธุรกิจจะได้รับเงินสดหรือเงินโอนเข้าบัญชี บันทึกบัญชี: เมื่อได้รับช าระเงิน  

Dr.เงินสด/บัญชีธนาคาร (Cash/Bank) xxx  

Cr.ลูกหนี้การค้า (Accounts Receivable) xxx ข้อดีและข้อเสียของการขายเงินเช่ือ  

สรุป การขายสินค้า (เงินสด) ธุรกิจได้รับเงินทันที ลดความเส่ียงของหนี้สูญ การขายสินค้าเป็นเงินเช่ือ ช่วยเพิ่มยอดขาย แต่ต้องบริหารความเส่ียงด้านลูกหนี้ การรับช าระลูกหนี้ เป็น

กระบวนการส าคัญในการบริหารสภาพคล่องของธุรกิจ 

วัตถุประสงค์โดยทั่วไปของการตรวจสอบบัญชี มีไว้เพื่อตรวจสอบความถูกต้องของงบ การเงิน เพื่อให้มั่นใจได้ว่ากิจการได้มีการจัดท ารายงานทางการเงินต่าง ๆ เป็นไป

ตามมาตรฐานการ บัญชีที่ได้ก าหนดไว้ โดยผู้สอบจะท าการแสดงความเห็นผลของการตรวจสอบดังกล่าวไว้ในหน้า รายงานของผู้ตรวจสอบบัญชี (Audit Report) เพื่อสร้างความ

มั่นใจให้แก่ผู้ที่มีส่วนได้ส่วนเสียกับ กิจการถึงความถูกต้องของงบการเงิน ตัวอย่าง ผู้ใช้งบการเงินหลัก ๆ ประกอบด้วย กรมสรรพากร กรมพัฒนาธุรกิจการค้า ผู้ถือหุ้น ธนาคารผู้

ปล่อยสินเช่ือ เป็นต้น นอกจากวัตถุประสงค์หลักในการตรวจสอบบัญชีตามที่ได้กล่าวไว้ข้างต้นแล้ว ยังมีประโยชน์ อื่นที่จะได้รับจากการตรวจสอบบัญชี ดังนี้ สร้างความน่าเช่ือถือ

ของงบการเงินต่อบุคคลภายนอก หากปราศจากความเห็นของผู้ตรวจสอบบัญชีแล้วผู้ที่มีส่วนเกี่ยวข้องกับกิจการก็อาจจะมี ความไม่มั่นใจในกา รประเมินสถานะทางการเงินของ

กิจการ เนื่องจากอาจเป็นไปได้ว่าผู้บริหารหรือ ผู้จัดท าบัญชีอาจจัดท ารายงานทางการเงินต่าง ๆ ไว้อย่างไม่ถูกต้องเหมาะสมทั้งที่เกิดขึ้นโดยความ ตั้งใจของผู้บริหารเพื่อต้องทาง

บิดเบือนข้อมูลทางการเงิน หรือทั้งที่ไม่ต้ังใจด้วยก็ตาม 

วัตถุประสงค์ของการขายสินค้า (Cash Sales)  

1. เพื่อสร้างรายได้และก าไร – ธุรกิจต้องการขายสินค้าเพื่อสร้างก าไรจากส่วนต่างของต้นทุนและราคาขาย  

2. เพิ่มสภาพคล่องทางการเงิน – การขายเงินสดช่วยให้ธุรกิจได้รับเงินทันที ท าให้มีเงินทุนหมุนเวียน 

3.  ลดความเส่ียงของหนี้สูญ – ไม่มีลูกหนี้การค้า ลดปัญหาการติดตามหนี้และหนี้เสีย 

4. ลดต้นทุนการบริหารจัดการเครดิต – ไม่ต้องเสียค่าใช้จ่ายในการติดตามหนี้หรือประเมินความสามารถในการช าระเงินของลูกค้า  
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 วัตถุประสงค์ของการขายสินค้าเป็นเงินเชื่อ (Credit Sales)  

1. เพิ่มยอดขาย – การให้เครดิตช่วยดึงดูดลูกค้าที่อาจไม่มีเงินสดทันที ส่งผลให้มียอดขายมากขึ้น   

2. ขยายฐานลูกค้า – ลูกค้าที่มีข้อจ ากัดด้านสภาพคล่องสามารถซื้อสินค้าได้ ส่งผลให้เกิดความสัมพันธ์ทางธุรกิจที่ยาวนาน  

3. สร้างความสัมพันธ์ทางธุรกิจที่ดีขึ้น – ลูกค้ามักเลือกท าธุรกิจกับผู้ขายที่มีเงื่อนไขการช าระเงินที่ยืดหยุ่น  

4. กระตุ้นการเติบโตของธุรกิจ – ช่วยให้ธุรกิจขยายตัว โดยเฉพาะในอุตสาหกรรมที่การซื้อขายเงินเช่ือเป็นเร่ืองปกติ  

วัตถุประสงค์ของการรับช าระลูกหนี้ (Accounts Receivable Collection)  

1. บริหารกระแสเงินสดให้มีสภาพคล่องเพียงพอ – ช่วยให้ธุรกิจมีเงินสดเข้ามาเพื่อใช้จ่ายในกิจกรรมอื่น ๆ  

2. ลดความเส่ียงของหนี้สูญ – ธุรกิจต้องมีการติดตามลูกหนี้อย่างมีประสิทธิภาพเพื่อป้องกันการผิดนัดช าระ  

3. สร้างความน่าเช่ือถือและความสัมพันธ์กับลูกค้า – หากบริหารการติดตามหนี้อย่างเหมาะสม ลูกค้าจะยังคงไว้วางใจและท าธุรกิจกับบริษัทต่อไป  

4. ลดต้นทุนทางการเงิน – หากธุรกิจมีหนี้เสียมาก อาจต้องกู้เงินจากแหล่งอื่นมาหมุนเวียน ซึ่งท าให้เกิดต้นทุนดอกเบ้ีย  

สรุป การขายสินค้า (เงินสด) เน้นการสร้างรายได้อย่างรวดเร็ว ลดความเส่ียงหนี้สูญ และเพิ่มสภาพคล่อง การขายสินค้าเป็นเงินเช่ือ ช่วยเพิ่มยอดขาย ขยายฐานลูกค้า แต่ต้องมีการ

บริหารจัดการความเส่ียงด้านเครดิต การรับช าระลูกหนี้ เป็นกระบวนการส าคัญที่ช่วยให้ธุรกิจมีเงินทุนหมุนเวียนและลดโอกาสของหนี้สูญ 

2.2 งานวิจัยท่ีเก่ียวข้อง 

สิริกาญจน์ แก้วธนะสิน (2558). "ปัญหาการใช้วิธีการช าระราคาในการค้าระหว่างประเทศ: กรณี Bank Payment Obligation." วิทยานิพนธ์นิติศาสตรมหาบัณฑิต, 

มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์. e-Thesis Archive วิทยานิพนธ์นี้ศึกษาปัญหาของวิธีการช าระเงินในการค้าระหว่างประเทศ โดยเน้นกรณี Bank Payment Obligation (BPO) ซึ่งเป็น

นวัตกรรมที่ช่วยลดข้อเสียของ Letter of Credit (L/C) โดยใช้ระบบอิเล็กทรอนิกส์ในการตรวจสอบข้อมูล ท าให้การช าระเงินรวดเร็วและแม่นย าขึ้น อย่างไรก็ตาม ประเทศไทยยังไม่

มีกฎหมายเฉพาะรองรับ BPO ท าให้เกิดปัญหาทางกฎหมายหลายประการ เช่น ความไม่แน่นอนในการบังคับใช้ และสิทธิของผู้ขายในกรณีที่ธนาคารไม่ช าระเงิน ผู้วิจัยจึงเสนอให้มี

กฎหมายเฉพาะเกี่ยวกับ BPO เพื่อให้เกิดความชัดเจนและสร้างความมั่นใจในการท าธุรกิจระหว่างประเทศ 

นพวรรณ พันธุ์ประสิทธิ์ (2563). "แนวทางการแก้ปัญหาลูกหนี้ค้างช าระสินเช่ือเพ่ือเป็นค่าใช้จ่ายส าหรับผู้มีอาชีพอิสระ/ผู้มีรายได้ประจ า ที่ได้รับผลกระทบจากไวรัสโค

โรนา (COVID-19)." วิทยานิพนธ์, มหาวิทยาลัยหอการค้าไทย ศึกษาแนวทางการแก้ปัญหาลูกหนี้ค้างช าระสินเช่ือส าหรับผู้มีอาชีพอิสระและผู้มีรายได้ประจ าที่ได้รับผลกระทบจากโค

วิด-19 โดยเน้นการวิเคราะห์มาตรการช่วยเหลือของรัฐ เช่น โครงการสินเช่ือฉุกเฉินและการเพิ่มก าลังซื้อผ่านบัตรสวัสดิการแห่งรัฐ ผลการศึกษาพบว่ามาตรการเหล่านี้ช่วยบรรเทา

ภาระหนี้สินของประชาชนได้ในระดับหนึ่ง อย่างไรก็ตาม ยังมีข้อจ ากัดในการเข้าถึงสินเชื่อและความเพียงพอของมาตรการ ผู้วิจัยจึงเสนอให้ปรับปรุงกระบวนการอนุมัติสินเชื่อให้

รวดเร็วขึ้น และเพิ่มวงเงินช่วยเหลือเพื่อให้สอดคล้องกับความต้องการของผู้ได้รับผลกระทบ 

นางสาวขวัญนภา นาคจันทร์ (2564) มหาวิทยาลัยสยาม งานวิจัยนี้มีวัตถุประสงค์เพื่อศึกษาความคุ้มค่าของการใช้ใบก ากับภาษีอิเล็กทรอนิกส์และใบรับอิเล็กทรอนิกส์

ในด้านต่าง ๆ เช่น ต้นทุน เวลา และประสิทธิภาพการท างาน โดยใช้วิธีการสัมภาษณ์เชิงลึกกับบริษัทที่จัดท าใบก ากับภาษีอิเล็กทรอนิกส์และใบรับอิเล็กทรอนิกส์ในกลุ่มธุรกิจที่

แตกต่างกัน จ านวน 4 บริษัท ผลการวิจัยพบว่าการใช้ใบก ากับภาษีอิเล็กทรอนิกส์ช่วยลดขั้นตอนในการท างาน ลดต้นทุนการจัดส่งเอกสาร และเพิ่มประสิทธิภาพในการท างาน 

อย่างไรก็ตาม การลงทุนในระบบดังกล่าวอาจไม่คุ้มค่าส าหรับบริษัทที่มีปริมาณการออกใบก ากับภาษีน้อย 
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บทท่ี 3 

ภาระหน้าที่ในการปฏิบัติงาน จากการเข้าร่วมการปฏิบัติงานจริงในโครงการสหกิจศึกษาเป็นเวลา 4 เดือน โดยเริ่มตั้งแต่ วันที่ 1 พฤศจิก ายน 2567 ถึง วันที่ 28 

กุมภาพันธ์ 2568 ณ ห้างหุ้นส่วนจ ากัด เคเออี ศูนย์กลางการ บัญชี ท าให้ได้รับความรู้และประสบการณ์ในการท างานที่ดีและมีประสิทธิภาพในการปฏิบัติงานเป็น อย่างยิ่ง ซึ่งการ

เข้าร่วมโครงการสหกิจศึกษาท าให้ได้ปฏิบัติงานในหลาย ๆ ด้าน โดยมีรายละเอียดของ การปฏิบัติงาน ดังนี้ 

 

ลักษณะของงานท่ีได้รับมอบหมาย 

 ท าหน้าที่ตรวจสอบเอกสารขายและบริการของบริษัท 456 พัฒนา จ ากัด ให้ถูกต้อง พร้อมน าเอกสารต้นฉบับ ขายเช่ือ มาบันทึกบัญชี บนโปรแกรม myAccount แล้ว

เสร็จจะท าการรับช าระหนี้ลูกหนี้ตามใบเสร็จที่ได้รับ และบันทึกบัญขี บนโปรแกรม myAccount 

ข้ันตอนในการปฏิบัติงาน  

1.การเตรียมเอกสารเพื่อน ามาบันทึกบัญชีลงในโปรแกรม myAccount 

 1.1 เปิดแฟ้มเอกสารที่ได้รับจากบริษัท 456 พัฒนา จ ากัด 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพที่ 3.1 แฟ้มเอกสาร 
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2. ขั้นตอนการเข้าโปรแกรม myAccount  

 2.1 การเข้าใช้งานโปรแกรม myAccount  

 2.2 เลือกบริษัทที่ต้องการเข้าใช้งานภาพที่  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพที่  3.2  หน้าข้อมูลให้เลือกบริษัทก่อนเข้าใช้งาน 

3.เลือกเข้าไปที่ Sale Order 

 3.1 เลือกขายเช่ือ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพที่  3.3 หน้าเมนู Sale Order 
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4.ขั้นตอนการบันทึกบัญชีขายเชื่อ 

 4.1 บันทึกบัญขีตามแฟ้มเอกสารข้อมูล 

 4.2 รหัสลูกค้า 

4.3 เลขที่ใบส่งสินค้า/เลที่ใบก ากับ 

4.4 วัน/เดือน/ปี 

4.5 ลงบันทึกรายการตามใบเอกสาร 

4.6 กด Save 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพที่  3.4 หน้าต่างขายเช่ือ 
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5.ขั้นตอนการรับข าระลูกหนี้ 

5.1. กดหน้าเมนูเข้าไปที่ Accounts Receivadle 

5.2 เข้าไปที่รับข าระหนี้ 

ภาพที่ 3.5 หน้าเมนู Accounts Receivadle 
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6..ขั้นตอนการบันทึกบัญชีรับข าระหนี้ 

6.1 รหัสลูกค้า 

6.2 เลขที่ใบส่งสินค้า/เลที่ใบก ากับ 

6.3 วัน/เดือน/ปี 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพที่  3.6 หน้าต่างรับช าระหนี้ 
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6..ขั้นตอนการบันทึกบัญชีรับข าระหนี้ (ต่อ) 

6.4 เข้าไปที่ AR List 

 6.5 เลือกลูกหนี้ตามเอกสาร 

ภาพที่  3.7 หน้าต่าง AR List 
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6..ขั้นตอนการบันทึกบัญชีรับข าระหนี้ (ต่อ) 

 6.6 เลือก Transfer / กดเลือกธนาคาร 

 6.7 ใส่ยอดตามเอกสาร 

ภาพที่  3.8 หน้าต่าง Transfer 
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6..ขั้นตอนการบันทึกบัญชีรับข าระหนี้ (ต่อ) 

 6.8 กด GL / แยกประเภท 

 6.9 กด Save 

ภาพที่  3.9 General Ledger 
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บทที่ 4 

 รายละเอียดของการปฏิบัติงาน 

 จากการออกสหกิจศึกษา ณ บริษัท เคพีเจ บิสสิเนส จ ากัด เริ่มตั้งแต่วันที่ 1 พฤศจิกายน 2567 สิ้นสุด วันที่ 28 กุมภาพันธ์ 2568 เป็นระยะเวลา 4 เดือน งานที่ได้รับมอบหมาให้ปฏิบัติท า 

หน้าที่ตรวจเช็คเอกสาร บันทึกเอกสาร การปฏิบัติงานบัญชีเกี่ยวกับ ขายเช่ือและรับช าระหนี้ เริ่มจากการบันทึกบัญชีเมื่อมีการขายสินค้าหรือบริการให้ลูกค้าโดยให้เครดิต ซึ่งจะบันทึกเป็น บัญชีลูกหนี้การค้า 

หลังจากนั้นต้องติดตามการช าระเงินตามเงื่อนไขเครดิตที่ก าหนด เมื่อได้รับช าระหนี้จะบันทึกเป็น เงินสดหรือเงินฝากธนาคาร และตัดบัญชีลูกหนี้ออก หากลูกค้าค้างช าระเกินก าหนด อาจต้องมีการคิดดอกเบี้ย

หรอืบันทึกหนี้สงสัยจะสูญ นอกจากนี้ต้องมีการตรวจสอบเอกสารประกอบ เช่น ใบแจ้งหนี้ และใบเสร็จรับเงิน เพื่อให้แน่ใจว่าการบันทึกบัญชีถูกต้องและสอดคล้องกับนโยบายขององค์กร 

ผลของการปฏิบัติงานที่ได้รับหมอบหมาย 

จากการเข้าร่วมสหกิจศึกษา ณ บริษัท เคพีเจ บิสสิเนส จ ากัด จึงท าให้ได้มี โอกาสเรียนรู้ ระบบและขั้นตอน เกี่ยวกับการท าบัญชี ซึ่งผลของการปฏิบัติงานจะส่งผลให้เรามี ประสบการณ์ในการ 

ท าบัญชี สามารถน าไปต่อยอดในวิชาชีพต่อไปได้ 

งานหลัก  

1.บันทึกบัญชีขายเช่ือและออกใบแจ้งหนี้ให้ลูกค้า 

2.ติดตามการช าระหนี้จากลูกค้าให้ตรงตามก าหนดเวลา  

3.บันทึกการรับช าระเงินและปรับปรุงบัญชีลูกหนี้การค้า  

4.ตรวจสอบความถูกต้องของเอกสาร เช่น ใบแจ้งหนี้และใบเสร็จรับเงิน  

5.วิเคราะห์และประเมินความสามารถในการช าระหนี้ของลูกค้า 

งานรอง  

1.การจัดท ารายงานลูกหนี้ค้างช าระและวิเคราะห์อายุหนี้  

2.ติดต่อประสานงานกับแผนกขายหรือฝ่ายกฎหมายกรณีหนี้ค้างช าระ  

3.คิดดอกเบี้ยกรณีลูกค้าช าระล่าช้าหรือจัดท าเอกสารหนี้สูญ  

4.ดูแลและอัปเดตข้อมูลลูกค้าในระบบบัญชี  

5.ปรับปรุงกระบวนการท างานเพื่อเพิ่มประสิทธิภาพในการติดตามหนี้ 

ปัญหาและอุปสรรคในการปฏิบัติงาน  

1. การเริ่มต้นท างานอาจมีข้อผิดพลาดในครั้งแรก เนื่องจากยังไม่คุ้นชินกับขั้นตอนในการ ปฏิบัติงานหรือโปรแกรมที่ต้องใช้งาน 

2. การติดตามหนี้เป็นไปได้ยาก – ลูกค้าบางรายเล่ียงการช าระหนี้ หรือไม่สามารถติดต่อได้ 

3. ข้อมูลเอกสารไม่ครบถ้วนหรือผิดพลาด – เช่น ใบแจ้งหนี้ไม่ตรงกับเงื่อนไขการขาย ท าให้เกิดความล่าช้าในการช าระเงิน 

แนวทางการแก้ไขปัญหาในการปฏิบัติงานที่ได้รับมอบหมาย  

1. หากเกิดข้อผิดพลาดหรือข้อสงสัยใด ๆ ควรจะสอบถามจากหัวหน้างานหรือพี่เล้ียงเพื่อให้ เกิดการเข้าใจในการท างาน  

2.ในการท างานที่ได้รับมอบหมาย ต้องมีความละเอียดรอบคอบ 

 3.ก าหนดมาตรการทางกฎหมาย – หากลูกค้าไม่สามารถช าระหนี้ได้ อาจต้องใช้มาตรการทางกฎหมาย เช่น การท าสัญญาประนอมหนี้ หรือฟ้องร้องตามกฎหมาย 
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บทที่ 5 

สรุปผลการปฏิบัติงาน 

 การปฏิบัติงานสหกิจศึกษาตลอดระยะเวลา 4 เดือน ตั้งแต่วันที่ 1 พฤศจิกายน 2566 ถึงวันที่ 29 กุมภาพันธ์ 2567 ท าให้ได้รับความรู้และประสบการณ์ในการท างานจริง โดยเฉพาะด้านบัญชี

เกี่ยวกับการซื้อเช่ือและการจ่ายช าระหนี้บนโปรแกรม Express ซึ่งช่วยพัฒนาทักษะวิชาชีพ การท างานร่วมกับผู้อื่น และความรับผิดชอบต่อหน้าที่มากยิ่งขึ้น 

ประโยชน์ที่ได้รับจากการปฏิบัติงาน ด้านนักศึกษา  

1.เข้าใจถึงกระบวนการท างานในส านักงาน  

2.สามารถเรียนรู้และเข้าใจระบบการท างานภายในส านักงานสอบบัญชี 

 3.ได้ความรู้เพิ่มขึ้นจากการที่ได้เข้ามาปฏิบัติงานจริงภายในองค์กร 

 4.เกิดการพัฒนาตนเอง ในด้านความรับผิดชอบ การตรงต่อเวลา และการท างาน 

 5.เกิดการพัฒนาตนเองและสร้างความมั่นใจในการท างาน และสามารถออกไปปฏิบัติงาน จริงในอนาคต 

 6.ได้รับข้อมูลที่เป็นประโยชน์เพื่อน ามาจัดท าเป็นรายงานทางวิชาการ  

ด้านสถานประกอบการ 

 1.เป็นทางเลือกใหม่ในการพิจารณาคัดเลือกบุคลากรจากภายนอก  

2.เป็นกลไกที่จะสร้างความร่วมมือทางวิชาการระหว่างมหาวิทยาลัย และสถานประกอบการ โดยมีนักศึกษาเป็นส่ือกลาง  

3.เสริมทักษะนักศึกษา ด้านการน าทฤษฎีไปสู่ภาคปฏิบัติได้อย่างเหมาะสม 

 4.เป็นแหล่งงานที่ท าให้นักศึกษาเกิดการพัฒนาตนเองด้านทักษะวิชาชีพโดยตรง  

5.เกิดภาพลักษณ์ที่ดีกับสถานประกอบการในด้านการส่งเสริมการศึกษาและการพัฒนา  ทรัพยากรบุคคล ให้สอดคล้องกับความต้องการของตลาดแรงงาน 

 ด้านมหาวิทยาลัย  

1.เผยแพร่ช่ือเสียงของมหาวิทยาลัยและให้เป็นที่รู้จักแก่สถานประกอบการ  

2.สร้างภาพลักษณ์ที่ดีแก่สถานประกอบการ เพื่อเป็นจุดเริ่มต้นของการรับนักศึกษาเข้า โครงการสหกิจศึกษาในสถานประกอบการรุ่นต่อไป  

3.ช่วยให้มหาวิทยาลัยน าข้อเสนอแนะไปแก้ไขได้ตรงตามความต้องการของสถาน ประกอบการ  

4.ท าให้นักศึกษาที่จบออกไปมีศักยภาพในการท างานจริง จึงสามารถสร้างช่ือเสียงให้กับมหาวิทยาลัย  

วิเคราะห์จุดเด่น จุดด้อย โอกาส อุปสรรค (SWOT) จุดเด่น (Strengths) 

 1.สามารถน าความรู้ที่ได้มาปฏิบัติงานจริงในสถานประกอบการ  

2.สามารถน าไปประยุกต์ในการปฏิบัติงานได้พอสมควร  

3.มีความเป็นตัวของตนเองในการปฏิบัติงาน เข้ากับพนักงานได้ทุกคน 

 จุดด้อย (Weaknesses)  

1.บางครั้งเกิดความไม่รอบคอบในการท างานอาจส่งผลท าให้เกิดข้อผิดพลาดในการท างาน 

 2.ไม่กล้าที่จะตัดสินใจในบางเรื่องเกี่ยวกับการท างานเพราะกลัวความผิดพลาดที่อาจจะ เกิดข้ึน 

 3.บางครั้งถามงานไม่ละเอียด จึงเกิดข้อผิดพลาดในบางงานที่ได้รับหมายมอบหมาย 
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 โอกาส (Opportunities) 

  1. เพิ่มโอกาสการได้งานมากขึ้น เพราะผ่านการท างานจริงเป็นเวลา 4 เดือนกับโครงการ 

 2. ช่วยเพิ่มศักยภาพให้สถานประกอบการเห็น ซึ่งจะเพิ่มโอกาสในการได้งานท าหลังจาก ส าเร็จการศึกษา  

3. ได้เรียนรู้ในการจ าแนกงานที่ได้มอบหมายต่าง ๆ  

อุปสรรค (Threats)  

1. ไม่ช านาญในงานที่ท า เพราะงานที่การปฏิบัติงานมีความยากง่ายไม่เท่ากันจึงท างาน บกพร่อง  

2. มีความล่าช้าต่อการท างานในงานที่ได้รับมอบหมาย  

ประสบการณ์ที่ประทับใจ 

  วันที่ก้าวเข้ามาในส านักงาน ทุกอย่างดูใหม่และท้าทาย แต่พี่ ๆ ทีมงานต้อนรับอย่างอบอุ่น สอนงานด้วยความใจเย็น ท าให้รู้สึกว่าแม้จะเป็นแค่เด็กฝึกงาน แต่ที่นี่ให้โอกาสและเห็นคุณค่าในตัวเรา

ประสบการณ์ ที่ประทับใจในหลาย ๆ ด้าน เช่น ด้านการท างาน ด้านการใช้ชีวิตร่วมกันภายใน สถานประกอบการเดียวกัน ไดเ้รียนรู้ระบบบัญชีจริง ฝึกใช้โปรแกรมและจัดท าเอกสาร ท าให้เข้าใจงานมากขึ้นกว่า

การเรียนทฤษฎี 

ด้านการท างาน  

พนักงานในสถานประกอบการมีการสอนงานซึ่งกันและกันรวมทั้งพนักงานทุกคน ยังมีการ สอนงานให้กับนักศึกษาโครงงานสหกิจศึกษาอย่างเป็นกันเ อง โดยได้ถ่ายทอดความรู้ ทักษะและ 

เทคนิคต่าง ๆ ในการท างานรวมทั้งยังให้ความรู้เกี่ยวกับด้านอื่นที่นอกเหนือจากส่ิงที่ได้ฝึกปฏิบัติ ซึ่ง สามารถน าความรู้ไปใช้ในอนาคตได้ เรียนรู้ระบบบัญชีจริง ฝึกใช้โปรแกรมและจัดท าเอกสาร ท าให้เข้าใจงาน

มากขึ้นกว่าการเรียนทฤษฎี 

ด้านการใช้ชีวิต  

เมื่อได้อยู่ร่วมกันภายในสถานประกอบการเดียวกัน พนักงานในสถานประกอบการมีความ เป็นกันเองอย่างมาก และมีน ้าใจช่วยเหลือซึ่งกันและกันตลอดเวลา มีความรักและความสามัคคีภายใน 

องค์กรเดียวกันเปรียบเสมือนเป็นครอบครัวเดียวกันไม่ว่าจะเกิดอะไรข้ึนภายในองค์กร ได้รู้จักการบริหารเวลา แก้ปัญหาเฉพาะหน้า และปรับตัวให้เข้ากับเพื่อนร่วมงานในสภาพแวดล้อมจริง 
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บรรณานุกรม 

ทฤษฎีวงจรบัญชีลูกหนี้/กายขายสินค้า/การรับช าระลูกหนี้ สืบค้นเมื่อ 14 กุมภาพันธ์ 68 เข้าถึงได้ จาก https://www.payoneer.com/th/resources/accounts-receivable/ 

https://stripe.com/th/resources/more/accounts-payable-and-accounts-receivable-101-a-guide-for-businesses 

https://library.tru.ac.th/aritc/images/academic/book/b57207/08chap4.pdf 

https://ethesisarchive.library.tu.ac.th/thesis/2021/TU_2021_6302020315_14511_18379.pdf?utm_source=chatgpt.com  

งานวิจัยที่เกี้ยวข้อง สืบค้นเมื่อ 16 กุมภาพันธ์ 68 เข้าถึงได้ จาก https://ethesisarchive.library.tu.ac.th/thesis/2015/TU_2015_5701033606_4004_3263.pdf  

https://scholar.utcc.ac.th/home  
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ภาคผนวก  

ภาคผนวก ก ใบรายงานการฝึกปฏิบัติงานสหกิจศึกษาประจ าสัปดาห์  

ภาคผนวก ข รูปภาพการฝึกปฏิบัติงานสหกิจศึกษา ณ สถานประกอบการ  

ภาคผนวก ค ข้อมูลอาจารย์ที่ปรึกษา/ข้อมูลนิสิต/ข้อมูลพนักงานที่ปรึกษา 
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ภาคผนวก ก  

ใบรายงานการฝึกปฏิบัติงานสหกิจศึกษาประจ าสัปดาห์ 
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ภาคผนวก ข 

รูปภาพการฝึกปฏิบัติงานสหกิจศึกษา ณ สถานประกอบการ 
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ปฏิบัติงานในสถานประกอบการ 
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อาจารย์มานิเทศที่สถานประกอบการ  
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ภาคผนวก ค 

ข้อมูลนิสิต/อาจารย์ที่ปรึกษา/พนังงานที่ปรึกษา 
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ข้อมูลอาจารย์ที่ปรึกษา 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ชื่ออาจารย์นิเทศ   : ผู้ช่วยศาสตราจารย์สกพล พิบูลย์วงศ์ 

 

อาจารย์ประจ าสาขา  : สาขาวิชาการบัญชี คณะบัญชี  

 

วุฒิการศึกษา   : บธ.บ. (การบัญชี) มหาวิทยาลัยรามค าแหง  
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ข้อมูลนิสิต 

                  

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ชื่อ-นามสกุล : นายวรรณกร เอื้อเฟื้อ 

 

ชื่อเล่น : ปอนด์ 

 

ปัจจุบันก าลังศึกษา : มหาวิทยาลัยราชพฤกษ ์ ปัจจุบันศึกษาอยู่ชั้นปีที่ 4  

  คณะบัญชี สาขาวิชาการบัญชี 

 

Email : 66102210040@rpu.ac.th  
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ข้อมูลพนังงานที่ปรึกษา 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ชื่อ-นามสกุล : นางสาวพจนา ถมยา 

 

ชื่อเล่น : อีฟ 

 

ต าแหน่ง : รองหัวหน้าแผนงบัญชี 

 

วุฒิการศึกษา  : มหาวิทยาลัยสยาม 

Email : KPJJT@yahoo.com 

 

 


